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ECONOMIA Y TRABAJO

La presidenta de la Comisién Europea, Ursula von der Leyen, y el presidente de EE UU, Donald Trump, en Davos el pasado enero. / 5. CRAIGHEAD

La UE y EE UU inician el deshielo
comercial con una rebaja de aranceles

El pacto supone el primer recorte de tasas entre ambas potencias en mas de 20 afios

ALVARO SANCHEZ, Bruselas
La Unidn Europea y Estados Unidos anuncia-
ron ayer un acuerdo para reducir los arance-
les que se imponen mutnamente en una pe-
queiia cesta de productos. Con la primera

Justo cuando parecia que Donald
Trump podia cerrar su mandato
presidencial adentrindose en
una peligrosa escalada de arance-
les con Europa por el conflicto de
las ayudas ilegales a Airbus, el li-
der estadounidense sorprendié
ayer tomando la direccion opues-
ta. Apenas diez dias después de
anunciar que no aumentaria la
cuantia de los 7.500 millones de
délares (unos 6.340 millones de
euros) en aranceles gue impuso a
Europa enoctubrede 2019, la ma-
quinaria de confrontacion que ha
caracterizado su Administracién
sigue reculando. Ayer acepto dar

marcha atras en las tasas a algu-
nos bienes europeos, y recupera
timidamente la maltrecha rela-
cion transatlantica, marcada atn
por la desconfianza en asuntos co-
mo la relacion con Iran o el gaso-
ducto ruso Nord Stream —que co-
nectard Rusia y Alemania—.
“Este acuerdo nos beneficiara
mutuamente y tendra efectos po-
sitivos para las economias de Esta-
dos Unidos y la Unién Europea”,
senalé el comunicado emitido
por Bruselas y Washington. El
pacto no tendra un impacto eco-
némico significativo, dado que so-
lo afecta a las importaciones y ex-

rebaja negociada de tasas en mas de dos dé-
cadas, ambos blogues aparcan las disputas y
envian una seiial de reconciliacion que aspi-
ra a tener continuidad. “Tenemos la inten-
cion de que este paquete de reducciones

portaciones de un punado de mer-
cancias cuyos intercambios mue-
ven cada afo 271 millones de déla-
res (unos 230 millones de euros).
Pero en el terreno de los gestos y
como anticipador de tendencias,
su valor puede ser mucho mayor
que el de una mera gota de agua
en el océano de una relacion de
cientos de miles de millones.
Con el acuerdo, los Veintisiete
eliminan las tasas a la importa-
cion de langosta viva y congelada
desde EE UU, cuyas exportacio-
nes a la UE supusieron 111 millo-
nes de dolares en 2017. Su elec-
cién no ha sido casual. Hace dos

La rebaja arancelaria es un gesto amistoso con la UE, pero
nada apunta a un cambio radical en la politica de Trump

El dificil camino para
alejarse del ‘America First’

SONIA CORONA, Washington
El America First (América es lo
primero) que Donald Trump pro-
movia en su campaia en 2016 se
ha consolidado como la forma de
hacer comercio con Estados Uni-
dos. La proteccion a los produc-
tos estadounidenses frente a los
de otros paises o regiones se ha
convertidoen la regla de oro para
la potencia econdémica. Siempre a

la defensiva, Trump ha buscado
inclinar la balanza a su favor a
través de duros aranceles o san-
ciones, incluso para los histéricos
aliados de su pais. Lejos ha queda-
do la apertura y los planteamien-
tos librecambistas.

La reduccion de algunos aran-
celes a la UE es apenas un gesto
de apertura, pero nada apunta a
que sea un cambio radical. Antes

de las elecciones presidenciales
del préximo 3 de noviembre, la
politica proteccionista de Estados
Unidos no da sefiales de dar un
giro copernicano. Trump mantie-
ne dentro de sus lemas de campa-
na la idea que lo primero es el
comercio del Made in America.
Incluso si el candidato demé-
crata, Joe Biden, gana las eleccio-
nes de noviembre, su programa

arancelarias marque solo el comienzo de un
proceso que conducird a acuerdos adiciona-
les”, afirma la declaracion conjunta de Ro-
bert Lighthizer, representante comercial de
EE UU, y Phil Hogan, comisario de Comercio.

meses Washington amenazo a
China con nuevos aranceles para
proteger su industria pesquera,
especialmente la langosta, a la
que considera “la joya de la coro-
na”. El descuento sera vilido du-
rante cinco de afios, perola Comi-
si6n trabaja para convertirlo en
permanente. A cambio, Washing-
ton reducird los aranceles a la mi-
tad en las importaciones desde la
UE de determinados platos prepa-
rados, articulos de vidrio, pélvora
v mecheros. Juntos suman unos
160 millones de ddlares al afio.
Las medidas se aplicardn retroac-
tivamente desde el 1 de agosto.

de Gobierno prevé un enfoque na-
cionalista de produccion y consu-
mo. Ambos candidatos se han afe-
rrado a la idea de que el camino
dela economia estd dirigidoa ase-
gurar el futuro de los trabajado-
res y negocios estadounidenses,
antes que volver al escenario los
grandes acuerdos comerciales.
Pero cuando busca a su gran
rival, Estados Unidos no mira al
otro lado del Atlantico. El frente
abierto de guerra comercial lo tie-
ne con China. Alli Trump ha im-
puestoaranceles y haacusado sin
piedad a las compaiiias chinas de
incurrir en pricticas desleales. El
lado més duro del proteccionis-
mo se ve alli con bloqueos, mul-
tas, altisimos aranceles y prohibi-
ciones. En el resto del mundo se
ha hecho con algunos aliados, pe-
o siempre con la intencién de po-
ner los intereses de América por

El arreglo no afecta a los 7.500
millones de dolares anuales en
gravamenes que EE UU impuso
en octubre sobre sectores y pro-
ductos tan variados como la in-
dustria aeronautica europea, el vi-
no francés, el aceite espanol, o el
whisky escocés. Los productores
advierten de que la factura por su
presencia aumenta cada dia: orga-
nizaciones de exportadores de vi-
nos franceses hablan de una cai-
da de los envios del 35% y pérdi-
das de 415 millones anuales,
mientras que el campo espaiiol se
ha dejado 200 millones.

Bruselas, sin embargo, inter-
pretd la semana pasada como un
gesto de buena voluntad que
EE UU no anadiera lena al fuego
y decidiera finalmente no aumen-
tar los aranceles. La Comision hi-
zo un llamado puiblico a Washing-
ton a aparcar las diferencias para
hallar una salida negociada, que
por ahora se ha traducido en el
timido pero simboélico acuerdo
anunciado ayer.

Apaciguar a Trump

Los intentos de Bruselas por apa-
ciguar las amenazas de Trump en
elambito comercial han tenido re-
sultado desigual en los tltimos
afios. En el verano de 2018, el en-
tonces presidente de la Comision
Europea, Jean-Claude Juncker. se
apuntd un sonoro éxito cuando lo-
gré un inesperado acuerdo para
frenar la guerra comercial y evi-
tar el castigo norteamericano a la
industria automovilistica euro-
pea. A cambio, los Veintisiete se
comprometieron a importar mas
soja y gas natural licuado proce-
dente de EE UU, un trato que la
UE cumplié con creces: solo dos
meses después las compras de so-
ja aumentaron un 133% respecto
al afio anterior.

La sucesora de Juncker, Ursu-
la von der Leyen, no ha sido ca-
paz de contener al republicano en
la agenda comercial. Ambos con-
versaron en enero durante el Fo-
ro de Davos, poco después de que
EE UU impusiera los 7.500 millo-
nes de dolares en aranceles. Y es-
taba previsto que Von der Leyen
acudiera a la Casa Blanca, pero la
pandemia aborté los planes.

La desescalada de tensiones
llega en un momento crucial para
la economia global, solo unas se-
manas después de que se conocie-
ra que el producto interior bruto
se contrajo en EE UU (-9,5%) y la
UE (-11.7%), a su mayor ritmo des-
de la Segunda Guerra Mundial.

delante. Trump presume como
un trofeo de su politica comer-
cial, como el Tratado de Libre Co-
mercio con Méxicoy Canada, que
entré en vigor el 1 de julio.

La negociacion de ese acuerdo
estuvo marcada por la tension y
la constante amenaza de una im-
posicién de aranceles a los otros
dos paises. Con Robert Lighthizer
como representante comercial, el
presidente republicano opto por
una politica comercial en la que
tanto México como Canadd tuvie-
ron que adaptarse a las exigen-
cias de la Casa Blanca. El acuer-
do, en tltima instancia, buscé in-
centivar a las compaiias estado-
unidenses a quedarse en el pais,
al mismo tiempo que plante6 un
cerco comercial en Norteameérica
para impulsar a la regién como
un bloque competitivo frente a
otras economias.
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